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クイックスタートガイド

最初の30日間で完成させる ── Kajabi構築ロードマップ


📌 ポイント: 無料トライアルは通常14日です（紹介リンク・キャンペーン経由では30日になる場合があります）。この30日間ロードマップを無料期間内で完走したい場合は、紹介リンク・キャンペーン経由の30日トライアルを利用するか、有料契約後の最初の30日として進めてください。有料プランは現行の Starter（$89/月、年払いなら$71/月相当）以上から選択します。












	Week
	テーマ
	ゴール
	所要時間（目安）





	1
	基盤構築
	アカウント開設〜日本語サイト完成
	計 6〜8 時間



	2
	商品作成
	オンラインコース＋Offer完成
	計 8〜12 時間



	3
	マーケティング構築
	セールスページ＋ファネル＋メール
	計 6〜10 時間



	4
	ローンチ
	テスト→公開→最初の売上
	計 4〜6 時間






📌 ポイント: このガイドは、教科書（全12章＋付録）のエッセンスを30日間のアクションプランに凝縮したものです。各タスクの詳細は対応する章を参照してください。1日1〜2時間の作業で、30日後にはKajabiサイトが稼働開始します。






WEEK 1 基盤構築

Day 1〜7 ── アカウント作成から日本語サイトの完成まで


Day 1 アカウント作成と初期設定


□ Kajabiアカウントを作成（無料トライアルまたは有料プラン） → 第1章

□ サイト名を決定して入力 → 第2章

□ Settings → Site Details でサイトURLを確認 → 第2章

□ ファビコン画像をアップロード → 第2章

□ Settings → Email Settings で送信元メールアドレスを設定 → 第2章

✓ Day 1 完了：Kajabiにログインでき、管理画面を操作できる状態





Day 2 カスタムドメイン接続


□ 独自ドメインを取得済みでない場合、取得する → 第2章

□ Settings → Domain でカスタムドメインを設定 → 第2章

□ DNSレコード（CNAME）をドメイン管理画面で設定 → 第2章

□ SSL証明書の有効化を確認（自動。反映に最大48時間） → 第2章

✓ Day 2 完了：独自ドメインでサイトにアクセス可能





Day 3〜4 サイトの日本語化


□ テーマを選択し、サイトデザインを設定 → 第3章

□ トップページのヒーローセクション、テキスト、CTAを日本語に → 第3章

□ ナビゲーションメニューを日本語で設定 → 第3章

□ フッターの情報を日本語で入力 → 第3章

□ チェックアウトページの表示を日本語化 → 第4章

□ 自動送信メール（購入確認等）を日本語化 → 第4章

✓ Day 4 完了：サイト全体が日本語で表示される





Day 5〜6 法的ページと税金設定


□ 特定商取引法に基づく表記ページを作成 → 第5章

□ プライバシーポリシーを作成 → 第5章

□ 利用規約を作成 → 第5章

□ Settings → Tax Settings で消費税10%を設定 → 第5章

□ Cookie同意バナーを設置（GDPR対応） → 第5章

□ フッターに法的ページへのリンクを追加 → 第5章

✓ Day 6 完了：法的に必要なページがすべて整備された





Day 7 Week 1 振り返りと調整


□ サイト全体をPCとスマホの両方で表示チェック

□ ナビゲーション、フッター、法的ページのリンク確認

□ 第三者（友人等）にサイトの印象を聞く

□ 不備があれば修正

✓ Week 1 完了：プロフェッショナルな日本語Kajabiサイトの基盤完成！




💡 完璧を求めない

Week 1のゴールは「稼働できる基盤」です。デザインの細部は後からいくらでも調整できます。重要なのは、次のWeekに進むことです。








WEEK 2 商品作成

Day 8〜14 ── オンラインコースとOfferの完成


Day 8〜9 コース構成の設計


□ コースのゴール（受講生が得られる成果）を明確にする → 第6章

□ モジュール構成を決める（推奨：3〜5モジュール） → 第6章

□ 各モジュールのレッスン一覧を書き出す（推奨：各3〜5レッスン） → 第6章

□ Products → Courses → + New Course でコースを作成 → 第6章

□ モジュール（Category）を追加し、レッスン（Post）の枠を作成 → 第6章

✓ Day 9 完了：コースの「骨格」がKajabi上に完成





Day 10〜12 コンテンツの入力


□ 各レッスンの動画を撮影・編集（またはテキスト＋画像で構成） → 第6章

□ 動画をKajabiにアップロードし、各レッスンに配置 → 第6章

□ レッスン補足テキスト、ダウンロード資料を追加 → 第6章

□ 必要に応じてクイズ（Assessment）を追加 → 第6章

□ ドリップ設定（段階配信）が必要な場合は設定 → 第6章

✓ Day 12 完了：全レッスンにコンテンツが入った状態




💡 最初のコースは「小さく作る」

初回コースは3〜5モジュール、合計15〜20レッスンが理想的です。最初から大きなコースを作ろうとすると完成までに時間がかかり、ローンチが遅れます。まず小さく作って公開し、受講生のフィードバックを受けて改善・拡張する方が効果的です。





Day 13 Offerの作成


□ Sales → Offers → + New Offer でOfferを作成 → 第8章

□ Offer名、価格、決済条件（一括/分割/サブスク）を設定 → 第8章

□ OfferにProductを紐付け（作成したコース） → 第8章

□ チェックアウトページの日本語を最終確認 → 第4章

□ 返金ポリシーを明記 → 第9章

✓ Day 13 完了：購入可能なOffer（価格付き商品）が完成





Day 14 Week 2 振り返り


□ コースの全レッスンを受講生視点で通しチェック

□ 動画の再生、テキストの読みやすさ、リンクの正常動作を確認

□ Offerの価格、含まれるProduct、決済条件を最終確認

✓ Week 2 完了：商品（コース＋Offer）がローンチ可能な状態！








WEEK 3 マーケティング構築

Day 15〜21 ── セールスページ、ファネル、メールの構築


Day 15〜16 セールスページの作成


□ Website → Landing Pages → + New Landing Page でセールスページ作成 → 第9章

□ 11セクション構成で組み立て（ヒーロー→問題提起→解決策→権威性→お客様の声→カリキュラム→特典→価格→保証→FAQ→CTA） → 第9章

□ CTAボタンのテキストを日本語に（「今すぐ申し込む」「講座に参加する」） → 第9章

□ 税込価格を明記。分割払いがあれば「月々○○円」も表示 → 第9章

□ スマホ表示を徹底テスト → 第9章

✓ Day 16 完了：高コンバージョンの日本語セールスページ完成





Day 17〜18 ファネルの構築


□ Marketing → Funnels → + New Funnel で「Freebie」テンプレートを選択 → 第9章

□ Opt-inページを作成（無料特典と交換でメールアドレスを収集） → 第9章

□ 無料特典を準備（PDF教材、チェックリスト、ミニ動画講座等） → 第9章

□ Thank Youページを作成（無料特典のダウンロードリンク＋次のステップ案内） → 第9章

□ ファネルのURLを取得。SNSプロフィール等に設置 → 第9章

✓ Day 18 完了：リード獲得ファネルが稼働開始





Day 19〜20 メールシーケンスの構築


□ Marketing → Email Campaigns → + New → Sequence でウェルカムシーケンスを作成 → 第10章

□ 7通構成のメールを作成（Day 0〜Day 11：特典配布→価値提供→成功事例→FAQ→セールス→限定特典→最終案内） → 第10章

□ タイムゾーンをAsia/Tokyoに設定 → 第10章

□ オートメーション設定：フォーム送信 → シーケンスに自動登録 → 第10章

□ Offer購入時 → セールスシーケンスから自動解除のオートメーション設定 → 第10章

✓ Day 20 完了：自動メールシーケンスが設定完了





Day 21 Week 3 振り返り


□ テスト用メールアドレスでファネル全体をテスト

□ Opt-in → メール受信 → セールスページ → チェックアウトの一連の流れを確認

□ メールの内容、リンク、タイミングを最終チェック

✓ Week 3 完了：マーケティングの自動化システム完成！








WEEK 4 ローンチ

Day 22〜30 ── テスト→公開→最初の売上へ


Day 22〜23 総合テスト


□ テスト購入を実行（実際にカード決済して確認） → 付録E

□ 購入後のメール受信を確認

□ コースへのアクセスを確認（ログイン→レッスン視聴）

□ テスト購入を返金処理して、返金フローを確認

□ 友人や同僚に「テストユーザー」として一連の体験をしてもらう

□ フィードバックに基づいて最終修正

✓ Day 23 完了：全フローの動作確認完了





Day 24〜25 アナリティクスと最終調整


□ Analytics → Overview でダッシュボードを確認 → 第11章

□ Google Tag Manager を設定（任意だが推奨） → 第11章

□ KPIを設定（最初の目標：Opt-in月100件、初回販売10件） → 第11章

□ メールの件名をA/Bテスト用に2パターン準備 → 第10章

✓ Day 25 完了：分析基盤が整い、改善の準備完了





Day 26〜28 ソフトローンチ


□ 身近なネットワーク（既存顧客、SNSフォロワー、メルマガ読者）に告知

□ SNS（Instagram、X、YouTube等）でファネルのURLを共有

□ 無料特典の案内投稿を3〜5回発信

□ Opt-inページへのアクセス数と登録率を確認 → 第11章

□ 問い合わせへの対応体制を確認

✓ Day 28 完了：ソフトローンチ完了。最初のリードが獲得開始





Day 29〜30 本格ローンチ＆改善スタート


□ セールスメールシーケンスの効果を確認 → 第10章

□ セールスページのCVR（コンバージョン率）を確認 → 第11章

□ 最初の購入者にフォローアップメールを送信 → 第10章

□ 初月の振り返り：何がうまくいったか、何を改善するかをメモ → 第11章

□ 来月のアクションプランを策定 → 第11章

✓ Day 30 完了：Kajabiビジネスが正式に稼働開始！ 🎉








30日間のマイルストーン一覧




	Week
	Day
	マイルストーン
	状態





	1
	1
	アカウント作成・初期設定完了
	□



	1
	2
	カスタムドメイン接続完了
	□



	1
	4
	サイト日本語化完了
	□



	1
	6
	法的ページ・税金設定完了
	□



	1
	7
	Week 1 総チェック完了
	□



	2
	9
	コース構成（骨格）完成
	□



	2
	12
	全レッスンのコンテンツ入力完了
	□



	2
	13
	Offer（価格付き商品）作成完了
	□



	2
	14
	Week 2 総チェック完了
	□



	3
	16
	セールスページ完成
	□



	3
	18
	リード獲得ファネル稼働開始
	□



	3
	20
	メールシーケンス設定完了
	□



	3
	21
	Week 3 ファネル総合テスト完了
	□



	4
	23
	テスト購入・全フロー確認完了
	□



	4
	25
	アナリティクス・KPI設定完了
	□



	4
	28
	ソフトローンチ完了
	□



	4
	30
	🎉 本格ローンチ！Kajabiビジネス稼働開始
	□







Day 31以降 ── 次のステップ









	期間
	アクション
	参照





	Day 31〜60
	コンテンツマーケティングの継続。SNS投稿、ブログ更新でOpt-in数を増加
	第9章



	Day 31〜60
	メールのA/Bテストを実施。件名、CTAボタン、送信時刻の最適化
	第10章



	Day 61〜90
	2つ目の商品（上級コース、メンバーシップ、コーチング等）を企画
	第7〜8章



	Day 61〜90
	アップセルの仕組みを構築。購入者に上位商品を自動案内
	第12章



	Day 91〜
	アフィリエイトプログラムの開始（Growth以上）
	第12章



	Day 91〜
	月次レビューの定着。KPIに基づくPDCA改善サイクル
	第11章






30日後のあなたへ

おめでとうございます。あなたは今、自分の専門知識をオンラインで届ける仕組みを持っています。

完璧でなくても大丈夫。走りながら改善できるのがオンラインビジネスの強みです。

まず最初の1人に届けてください。そこからすべてが始まります。






📅 本書の情報は2026年7月時点のものです。 Kajabiの料金・機能は変更されることがあります。最新情報は公式サイトおよび本書サポートページでご確認ください。







奥付

Kajabiクイックスタートガイド ── 契約からローンチまで30日間ロードマップ


	著者: 黒澤一弘（かずひろ先生）

	発行: 玄康株式会社

	発行日: 2026年7月

	© 2026 玄康株式会社 / 黒澤一弘. All rights reserved.



本書は『カジャビ完全教科書』（2026年改訂版）の別冊です。2026年7月時点の情報に基づいています。
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